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Dans cette rubrique, nous abordons le domaine de la plaisance a travers
Pceil du juridique. C’est Henri Jeannin, avocat au barreau de Paris, qui répond
ici 4 la question d’un lecteur qui souhaite louer son bateau.
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«Je souhaite acheter un nouveau
bateau mais le montant proposé
par le professionnel pour la reprise
de mon ancienne unité étant a mon
sens trop faible, j'ai envisagé de

le vendre en dépot-vente. En quoi
consiste réellement ce systeme ?
Quelles sont mes obligations
vis-a-vis du professionnel et quelles
sont les siennes ? Ce systeme est-il
intéressant pour le particulier ? »
Philippe Blingé, Le Crotoy

que souhaiterait utiliser votre
lecteur est assez commode
et présente de nombreux intéréts
pratiques (notamment celui
de permettre a un futur acheteur

L a formule du dépot-vente

de se faire une idée rapide en exa-
minant le bateau a terre sous tous
les angles sans avoir a prendre ren-
dez-vous ou a faire sortir le bateau
de I’eau). Sur le plan juridique,

il s’agit d’un contrat complexe
meélant deux opérations, un contrat
de dépot et un mandat de vente
conclus avec la méme personne.
Généralement ce sont des chantiers
disposant d’une certaine surface de
terrain ou d’entrepdts qui propo-
sent d’exposer les bateaux sur leur
site et en font une activité acces-
soire a la réparation. Rien n’interdit
cependant de confier son bateau a
un particulier. Mais dans cette hy-
pothese plutot rare, il est impératif
pour tout futur vendeur de conclure

Il est conseillé de signer
un contfrat avec
le concessionnaire.
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un contrat écrit. En effet, en I’ab-
sence d’écrit, c’est le dépositaire qui
serait privilégié sur le déposant et
serait « cru sur parole » s’il déclarait
avoir restitué le bateau (article 1924
du Code Civil).

La plupart des dépots-ventes
étant conclus avec des chantiers
qui sont des commercants, toutes
les preuves sont recevables (témoi-
gnages, quittances, etc.) pour dé-
montrer la réalité du dépot. Il est
cependant préférable de disposer
d’un contrat spécifique rédigé a cet
effet. On s’apercoit que souvent,
les chantiers disposent de Condi-
tions Générales auxquelles ils ren-
voient et qui ne sont pas toujours
des modeles de clarté quant aux
obligations qu’ils assument en tant
que dépositaires. En effet celles-ci
ne distinguent pas toujours tres
clairement, parfois a dessein, la
location d’emplacement du dépot.
Sile plaisancier fait entreposer son
bateau sur un chantier pour que
celui le vende pour son compte,

le chantier ne peut pas nier qu’il se
comporte comme un dépositaire
pendant toute la période préalable
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a la vente. Ses obligations et sa res-
ponsabilité, qui sont importantes,
sont définies depuis longtemps par
le Code Civil. L article 1915 énonce
ainsi que : « Le dépot, en général,
est un acte par lequel on regoit

la chose d'autrui, a la charge de la
garder et de la restituer en nature. »
Avant de prendre réception du
bateau, le chantier exigera souvent
un inventaire précis, voire une ex-
pertise amiable faite en sa présence
qui lui permettra de constater le
bon état du bateau. Si le bateau in-
téresse le chantier et qu’un contrat
de dépot-vente est conclu, il va
I'installer sur bers et I’exposer ou

le laisser visiter par ses clients. C’est
a partir de ce moment-la que le
chantier devient gardien du navire,
ce qui le contraint a effectuer un
minimum d’entretien, et a veiller a
sa sécurité. En tant que dépositaire
il est tenu d’une obligation de
moyens renforcée proche de I’obli-
gation de résultat. En cas de sinis-
tre, il doit en effet faire la preuve
qu’il n’a commis aucune faute

en relation avec le dommage.

I1 peut bien stir, comme dans

tout contrat, s’exonérer de

sa responsabilité en démon-

trant un cas de force ma-

jeure. Mais cette preuve

est toujours difficile a




La plupart des contrats
d’assurance couvrent
les sinistres a flot ou a'terre.”
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peut engager sa responsabilite s'il ant U nne exposition des ba-

ne consacre pas assez de temps ou teaux, la formule du dépot-vente, si
de moyens pour exécuter sa mis- elle est encadrée par un contrat suf-
Aprés avoir acheté sion. Sa rémunération de manda- fisamment explicite, est donc plutot
un bateau neuf, taire est normalement fixée sur la arecommander pour un plaisancier
le dépét-vente peut base d’un bare¢me, ou d’'une com- qui veut économiser son temps
étre envisagé. mission sur le prix de vente (pour- et étre déchargé de toutes
centage qui est souvent entre 7 et les démarches commerciales. ».Q
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